CASE STUDY

KIKOO Asian Restaurant

ASTAN RESTAURANT

Vom ungepflegten Online-Auftritt
zur digitalen Marke mit zwei Standorten. ':>



-
AUSGANGSLAGE  =>

— Kein eigener Webauftritt
— Instagram ohne klare Linie
— Keine Markenfiihrung
— Keine gezielte Reservierungsfiihrung

Der erste Eindruck hat dem Restaurant nicht entsprochen.
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Willkommen bei Kikeo Asian Restaurant

Bestellen kann so einfach sein




-
ZIELSETZUNG =

Ein professioneller Auftritt,
der Vertrauen schafft
und Gaste gezielt zur Reservierung fiihrt.
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MEHR ERFAHREN =

Neuerdffnung Freudenstadt

Ab Januar 2026 sind wir auch in Freudenstadt fir sie da!




-
UNSERE ARBEIT =

— Neue Website mit klarem Fokus auf Call-to-Action

— Mehrere Reservierungs-Buttons
— Einfiihrung eines Online-Reservierungstools
— Komplette Uberarbeitung des Instagram-Auftritts
— Aufbau & Optimierung der Google-Profile




—>
EIN KLARER HEBEL

Bereits in der Testphase:
Deutlich mehr Reservierungen direkt liber die Website.

Erkenntnis:
Wenn der Weg einfach ist, wird er genutzt.




ERGEBNIS

— Einheitlicher Markenauftritt
— Strukturierter Instagram-Feed
— Website als Verkaufsinstrument
— Klare Kundenfiithrung
— Messbar mehr Interaktion & Anfragen




GASTE ENTSCHEIDEN
ONLINE,
BEVOR SIE RESERVIEREN.

Ein sauberer Auftritt
macht den Unterschied.




DU WILLST DAS
AUCH FUR DEIN
UNTERNEHMEN?

—
SOMDIA

www.Somdia.de
Strategischer Markenaufbau statt Zufall.

07455 2039980 Web - Social Media - Google - Content



