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des Studiums im Vertrieb

Marvin Drizati
hat erfolgreich im Zeitraum
vom O1.05.20235 bis O112.2024 am
\/Trainee-Programm der Soennecken eG
tellgenommen.

Inhalte des \/Trainee-Programms

+ Einfuhrung in den Markt - Geschaftsetikette (Knigge Seminar) - Einkaufertraining

+ |IPS TANGRAM - strategische « Kommunikation im Vertrieb + After Sales, Cross Selling
Vertriebsmethodik . Grundlagen des Datenschutzes und Reklamation

+ Telefonakquise / Live-Akquise (vertriebsseitig) « Forecasting

+ 3S-Training (Strategic Soft Skills)  Verkaufsforderung und « Anforderungsmanagement

. Social Media Selling strategische Fallberatung

o . X Munchen un
A TUVRheinland } gy
Genau. Richtig.

Philipp /Stinson




